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AKTIONÄRSBRIEF

Innovationen dank professioneller 
Branchenvernetzung

Sehr geehrte Aktionärin, sehr geehrter Aktionär, geschätzte Damen und Herren!

«Die weltweite Corona-Krise mit den staatlich verordneten Lockdowns hat wie ein unerwarteter Blitz eingeschlagen und dabei allen Unterneh-
mensführern in unserer Branche die Notwendigkeit wie die Wichtigkeit einer professionellen Digitalisierung aufgezeigt. Wer jetzt in der Branche 
als Unternehmensführer oder Mitglied einer Geschäftsleitung nicht sprichwörtlich elektrisiert ist und die Transformationsfähigkeit des eigenen 
Unternehmens nicht an erster Stelle setzt, wird übermorgen ohne Frage an unternehmerischem Erfolg einbüssen. Mit dieser Optik kann der ak-
tuellen Corona-Krise auch etwas Positives abgewonnen werden, denn wo bereits die technischen Voraussetzungen für den digitalen Wandel in 
unserer Branche vorhanden waren, wurde der Digitalisierungsgrad quasi adhoc und schubartig weiter hochgeschraubt.», analysieren gemeinsam 
stellvertretend für den ganzen Verwaltungsrat der nexMart Schweiz AG, Stephan Büsser, Präsident, links, und Christoph Rotermund, Delegierter.

In der Schweizer Handelslandschaft hat 
die unternehmerische Komplexität für 
eine langfristige Daseinsberechtigung 
für unsere Mitglieder aus dem Indust-
rie- und Handelsbereich in den letzten 
Monaten massiv und damit spürbar zu-
genommen. Im Zeitalter der nicht abseh-
baren Corona-Krise ist ein zielführender 
Aktionsplan 2020 für eine dynamische 
Transformation des eigenen Unterneh-
mens gefragt, und wer bereits eine ver-
abschiedete Digitalisierungsstrategie 
besass, hat diese in den letzten Mona-
ten oder Wochen «noch schneller» und 
«noch zielgerichteter» umgesetzt. 

Branchenvernetzung ermöglicht 
Kreativität
Für zukunftsgerichtete Unternehmer aus 
unserer Branche nicht neue, aber jetzt 
bestätigte Erkenntnisse vor dem Hinter-
grund der aktuellen Corona-Krise: Eine 
wichtige Voraussetzung für die digita-
le Branchenvernetzung ist der allseiti-
ge Austausch von möglichst aktuellen  

(Geschäfts-)Informationen, um die Mehr-
werte bei den zwei anvisierten und zu 
optimierenden Parametern «Zeit» und 
«Kosten» für das eigene Unternehmen zu 
heben. Dabei gehen im digitalen Zeitalter 
– das hat die Corona-Krise ebenfalls teil-
weise brutal aufgezeigt – wichtige unter-
nehmerische Fähigkeiten wie «Kreativität 
und Innovation» oder « Anpassungsfähig-
keit und Wettbewerbsfähigkeit» Hand in 
Hand. Mehr noch: Die Corona-Krise legt 
bei diesen Handlungsfelder aktuell das 
unternehmerische Fazit nahe, wonach 
sich diese vier Eigenschaften des Unter-
nehmers im digitalen Zeitalter kreuzwei-
se und multiplikativ äusserst erfolgreich 
ergänzen. 

Ein Dank für das Vertrauen 
Die Mitglieder des Verwaltungsrates 
gleich wie die Mitarbeitenden danken 
für die erfahrene Loyalität und für das 
ausgesprochene Vertrauen, wenn es um 
die digitale Branchenvernetzung mit den 
vielzähligen Anspruchsgruppen und den 
damit einhergehenden Interessen, Wün-
schen und Präferenzen geht. Dem stetig 
wachsenden nexmart-Kundenstamm 
entspringen viele innovative und kreative 
Ideen, welche es proaktiv aufzunehmen 
gilt und in marktkonforme Produkte und 
Dienstleistungen umzumünzen sind. Die-
ser unternehmerische Ansatz wird auch 
inskünftig die Basis für den Erfolg des 
Schweizer Branchenportals liefern und so 
die Branchenvernetzung vorantreiben!

Im Namen des Verwaltungsrates

Stephan Büsser	 Christoph Rotermund
Verwaltungsratspräsident	 Delegierter des Verwaltungsrates
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NEXMART GMBH & CO. KG, DEUTSCHLAND

Ein Blick aufs Ganze
Weltweite Entwicklung der Positionen

Über 1 Million Positionen pro Monat

Weltweite Entwicklung der angebundenen Händler
Pro Tag werden 2–3 Händler angebunden

  Gleitender Durchschnitt
  Effektives Wachstum
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–  Corporate Branding

–  Hybridnutzung iOS / Android

–  Cloud Synchronisierung

–  Knowledge Package

–  Gesamtkatalogsuche

–  inApp Produktscanner

–  O�ine Aktivitätencenter

–  Work ow Plus

–  Preis- und Verfügbarkeits-

abfragen mit ERP Connect

–  Bestellerfassung und Buchung 

in das ERP-SystemERP

COVID-19 als Auslöser und nicht als Ausrede

Die nexMart GmbH & Co. KG, 70563 Stuttgart, Deutschland, hat sich seit der Gründung in den letzten 18 Jahren zu einem inter-
national agierenden Unternehmen für integrale E-Business-Lösungen entwickelt. Mit heute über 100 Mitarbeitenden an total 8 
Standorten werden international täglich branchenspezifische wie kostenabsenkende E-Business-Lösungen diskutiert, ausgelotet 
und identifiziert, um die digitale Kommunikation der Zukunft zwischen den Herstellern und Handelspartnern gezielt voranzu-
bringen. Mit anderen Worten: Die nexMart GmbH & Co. KG macht seit der Gründung im Jahre 2002 die digitale Evolution für alle 
Marktteilnehmer aus der Branche global nutzbar!

Digitales Herzstück
Von Beginn weg war es das Ziel, die elektronische Kommunikation zwischen Herstellern und Handelspartnern über eine gemein-
same Online-Plattform zu ermöglichen. Dieses «digitale Herzstück» – heute online Market genannt – bildet weiterhin die Basis, 
für alle nexmart-Kunden ihre unternehmerischen Prozesse zu automatisieren, zu optimieren und letztlich im Resultat zu verein-
fachen. 

Faktenüberblick 2020
Die weltweite COVID-19-Pandemie hat das digitale Bewusstsein im relevanten Branchenumfeld sowohl bei den Handelspartnern 
als auch bei den Lieferanten nochmals spürbar verstärkt. Der unternehmerische Blick auf digitale Kostenabsenkungspotentiale 
wurde so im Rahmen von vorgenommenen Standortbestimmungen nicht nur bei den nexmart-Stammkunden verschärft, son-
dern auch neue Kundenkontakte aus anverwandten Branchenzweigen zeugen von einer eigentlichen Digitalisierungswelle inner-
halb der ganzen Wirtschaft. Das aktuelle Faktenblatt spricht eine klare und eindeutige Sprache für eine Digitalisierungswelle:

• über 300 teilnehmende Marken
• über 10 000 regelmässige Besteller
• und über 70 Länderaktivitäten

Tolles Ergebnis
Das erreichte Ergebnis kann sich aktuell durchaus sehen lassen: Die nexMart GmbH & Co. KG betreut heute integral auf Basis des 
online Market ein stetig international wachsendes Branchennetzwerk, das heute über 300 Hersteller und über 10 000 Handels-
partner zusammenbringt und gemeinsam von Industrie und Handel geführt und weiterentwickelt wird.

Ausblick sales App 4.0
360° Verkauf im Aussendienst

Angebotsworkflow
(Angebotssync in SAP und Angebots/Auftrags- 
Archiv aus SAP aufrufbar machen)

OneDrive + Sharepoint Anbindung
Dokumente einfach synchronisieren

Formulare und Umfragen 
für kundenindividuelle Aktivitäten
z. B. Leaderfassung, Kundenumfragen und 
weitere Formulare und Umfragen einfach 
nutzbar machen)

Funktionales Archiv
Aufträge, Angebote, Formulare und weitere 
Aktivitäten lokal speichern

… mehr als 100 weitere Verbesserungen
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100% Swiss Made Lifetime Guarantee

PB Swiss Tools entwickelt und fertigt kompromisslose Schweizer Qualität 
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TRADEAPP

TradeApp als starke Innovation

Was bringt mir die nexmart TradeApp als Lieferant – und was kostet es?

      Was bringt mir die nexmart TradeApp als Händler – und was kostet es?

Umsatz 
Bereits 2016 liefen 87% des mobilen Da-
tenverkehrs über nativ entwickelte Apps. 
Mit der TradeApp erschliesse ich diesen 
wichtigen Vertriebskanal, erziele mehr 
Umsatz und werde gleichzeitig effizien-
ter, weil ich die Transaktionen aus der 
App optimal in meine bestehenden IT-
Systeme integrieren kann. 

Komfort 
Mein individuelles Sortiment ist für mei-
ne Kunden jederzeit – online und offline 
– griffbereit. Dabei spielt es keine Rolle, 
ob mein Kunde auf einer abgelegenen 
Baustelle oder in einer abgeschotteten 
Industriehalle ist. Meine Produkte sind 
immer digital bei ihm und er kann stets 
eine Bestellung erfassen.

Geschwindigkeit
Dank der ausgezeichneten Architektur 
der TradeApp ist es möglich, neben dem 
Zugriff auf Millionen von Produktdaten 
in der Cloud, bis zu einer Million Produk-
te lokal zu speichern und eine Reaktions-
zeit innert 300 Millisekunden zu gewähr-
leisten. Dadurch begeistere ich meine 
Kunden, wenn sie meine Produkte mobil 
ansehen und bestellen möchten.

Flexibilität
Ich habe spezielle Kundenanforderun-
gen, Anwendungsfälle und Geschäfts-
prozesse. Also kann ich gemeinsam mit 
nexmart die zugrundeliegende Architek-
tur der TradeApp nehmen und in einem 
individuellen Projekt optimal auf meine 
unternehmerischen Bedürfnisse und auf 
die meiner Kunden anpassen.

Registration und Kosten
Da die TradeApp für iOS und Android ent-
wickelt wurde, erreiche ich alle meine 
Kunden mobil. Egal, ob meine Kunden die 
Nutzung ihres Smartphones oder Tablets 
bevorzugen. Ich erreiche sie schnell und 
überall und dementsprechend sieht der  
Erfolgsfaktor «time-to-market» gut aus.

Lieferanten, die an einer branchenspezi-
fischen TradeApp mit individuellen, un-
ternehmerspezifischen Ausbaumöglich-
keiten interessiert sind, erhalten unter 
folgendem Link detailliert Auskunft:
www.nexmart.swiss/registration

Die branchenspezifische TradeApp wird 
für die Lieferanten im zweiten Quartal 
2021 verfügbar sein. Wer sich bis Ende 
Jahr definitiv für die TradeApp entschei-
det und registriert, profitiert von vorteil-
haften Sonderkonditionen!   

Umsatz 
Ich wollte meinen Kunden schon im-
mer eine eigene App anbieten, damit 
sie jederzeit bei mir einkaufen können. 
Immerhin laufen ja bereits 87% des mo-
bilen Datenverkehrs über entsprechende 
Apps. Die nexmart TradeApp kann ich 
gezielt auf mein Sortiment eingrenzen, 
mein Logo einfügen, die App an mein 
Warenwirtschaftssystem andocken und 
meinen Kunden zur Nutzung geben.

Komfort 
Sobald ich die TradeApp auf mein mobi-
les Gerät heruntergeladen und mich an-
gemeldet habe, ist die App auch schon 
individuell konfiguriert: meine Firma, 
mein Sortiment und meine Lieferanten. 
All das ist stets griffbereit in meiner Ho-
sentasche mit Bildern, Videos und tech-
nischen Informationen und einfach über 
die Scan- oder Suchfunktion.

Geschwindigkeit
Mit der TradeApp kann ich auf Millio-
nen von Artikeln in der Cloud zugreifen 
und bis zu einer Million Produkte lokal  

speichern. Wenn ich mir dann eines da-
von über die Suchfunktion oder durch 
Einscannen erfassen will, reagiert die 
App innert 300 Millisekunden. Das ist ex-
trem schnell.

Flexibilität
Egal, ob ich mit der TradeApp im Lager 
oder auf einer Baustelle unterwegs bin, 
dank der Offline-Fähigkeit kann ich die 
App jederzeit auf allen mobilen Geräten 
nutzen.

Registration und Kosten
Ob ich nun lieber ein Smartphone oder 
Tablet nutzen will – die TradeApp funk-
tioniert überall. Dies dank der nativen 
Entwicklung für die entsprechenden Be-
triebssysteme iOS und Android. Die Be-
nutzerfreundlichkeit ist für jedes Gerät 
optimiert.

Fachhändler, die an einer branchenspezi-
fischen TradeApp mit individuellen, un-
ternehmerspezifischen Ausbaumöglich-
keiten interessiert sind, erhalten unter 
folgendem Link detailliert Auskunft:
www.nexmart.swiss/registration.

Die branchenspezifische TradeApp ist 
als Nachfolgelösung der aktuell im Ein-
satz stehenden MDE-Geräte konzipiert 
und wird für die Fachhändler im zweiten 
Quartal 2021 verfügbar sein.
Wer sich bis Ende Jahr für die TradeApp 
entscheidet und registriert, profitiert von 
vorteilhaften Sonderkonditionen!
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NEXMART SCHWEIZ AG 2019/2020

Aktuell nahezu 100’000 Bestellpositionen 
pro Monat in Verarbeitung

Die nexMart Schweiz AG übertraf am Ende des 16. Geschäftsjahres 2019/2020 dank guten Wachs-
tumsraten im Grossen und Ganzen die vor Jahresfrist abgegebenen Zielvorgaben.

Eine Rückblende auf die letztjährige Unter-
nehmensphase und die damit verbundenen 
Portalkennzahlen verdeutlicht weiterhin die 
nochmals gestiegene Akzeptanz des integralen 
Branchenportals nexmart.com sowie die über 
Jahre hinweg gegebene Nachhaltigkeit bei der 
Umsatzentwicklung, den Bestellpositionen und 
den Bestellern. Abgesehen von den erklärbaren 
saisonalen Umsatzschwankungen während den 
Sommerferien oder des Jahreswechsels als auch 
den Auswirkungen der COVID-19-Pandemie seit 
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Synopsis der Portalhandelsumsätze 2004–2020

März 2020 ist seit Portalstart im Jahre 2004 bei 
den Positionen ein hoher einstelliger Wachstums-
pfad in einer Bandbreite von rund 7–9% gegeben.

Wachstumspfad intakt
Dieser mehrjährige Wachstumspfad ist trotz des 
phasenweise anspruchsvollen Wirtschaftsumfel-
des als auch der globalen Veränderungen durch 
COVID-19 vollauf intakt und dürfte am Ende des 
16. Geschäftsjahres 2019/2020 für einen Netto-
Umsatz von gegen 150 Mio. CHF verantwortlich 

«Wachstum 2020: 
Die nexMart Schweiz 
AG erreichte dank guten 
Wachstumsraten beinahe 
die anspruchsvollen Ziel-
vorgaben.»

«Über 500 Unternehmun-
gen bestellen regelmässig 
auf dem Branchenportal 
nexmart.com und so 
kommen pro Monat über 
10’000 elektronische Be-
stellungen zusammen.»
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Synopsis der Portalhandelsumsätze 2004–2020

sein. Mehr als 285 installierte Schnittstellen, inkl. 
MDE-Geräte, und insgesamt über 500 Besteller 
pro Tag haben auch im 16. Geschäftsjahr für ein 
anhaltend hohes Wachstumstempo gesorgt.

Die vor Jahresfrist kommunizierten Budgetvorga-
ben 2019/2020 mit einem prognostizierten Brut-
to-Gesamtumsatz von über 155 Mio. CHF wurden 
mit knapp über 160 Mio. CHF sogar leicht um 3,2% 
übertroffen. Der aktuelle Gewinnausweis mit 
31 TCHF kommt aber im Vorjahresvergleich um 
–45,2% tiefer zu liegen, was sich mit den starken 
Verwerfungen an den internationalen Börsen 
und der erneuten Währungskorrektur aufgrund 
des starken Frankens erklären lässt. Die operative 
Profitabilität mit der EBITDA-Marge ausgedrückt 
hat insgesamt leicht zugenommen und beträgt 
gemessen am Gesamtumsatz 9,6% oder absolut 
154 TCHF.

Die Budgetvorgabe 2020/2021 für den 
Brutto-Portalhandelsumsatz wird mit einem 
Wachstum von 4% auf 167 Mio. CHF angeben.

10’000 Bestellungen pro Monat
Anschaulicher als die reinen Wachstumsraten und 
statistischen Kennzahlen wie «Positionen» mit 
insgesamt 1,20 Mio. Positionen oder «Bestellun-
gen» in der Höhe von 100’000 Bestellungen ist der 
folgende, schnell erfassbare Vergleich: Bestellten 
noch vor sechs Jahren rund 190 Besteller mit ins-
gesamt 9–11 Positionen pro Bestellung einen Um-
satz von über 60 Mio. CHF, waren es im abgelaufe-
nen Geschäftsjahr mehr als 500 Besteller, die bei 
wiederum konstanten Positionen pro Bestellung 
dann für einen Umsatz von knapp 143 Mio. CHF 
sorgten. Das ergibt dann über 100’000 Bestellun-
gen und mehr als 1,20 Mio. Bestellpositionen.

Stabiler Wachstumspfad
Zwar sorgt der volumenmässige Basiseffekt 
inskünftig zwangsläufig für eine Abflachung der 
relativen Wachstumszahlen von über 5% auf rund 
3%, doch angesichts der hohen Bestellvolumina 
und der konstanten Positionen pro Bestellung ist 
zu Recht ein Netto-Bestellvolumen von über 150 
Mio. CHF zu erwarten. Durch die Erweiterung des 
firmenspezifischen Kundenkreises wird das be-
reits in der Vergangenheit registrierte Matrix-ähn-
liche Wachstum automatisch ansteigen. 

167 Mio. CHF angepeilt
Neue Portalkunden wie die Prematic AG aus 9556 
Affeltrangen (TG) werden dank intuitiv erfass-
barer Bestelllogik andere bereits aufgeschaltete 
nexmart-Portalbetreiber bei der täglichen Bestell- 
order automatisch mitberücksichtigen. Hier ein-
mal vorsichtig gerechnet würden dann per Ende 
2021 rund 550 Besteller täglich für ein Volumen 
von Total über 1,3 Mio. Positionen verantwortlich 
sein und so für einen Brutto-Portalhandelsumsatz 
von über 167 Mio. CHF sorgen. Einfach gerechnet 
und anschaulich betrachtet, bedeutet dies dann 
ein Monatsumsatz von fast 14 Mio. CHF!

«Der Portalhandelsumsatz 
beläuft sich seit Start 2004 
auf über. 1,1  Mrd. CHF, das 
ergibt statistisch gesehen 
einen durchschnittlichen 
Jahresumsatz von fast  
70 Mio. CHF.»



Mehr auf 
www.metabo.ch

X Vorteile. 
1 System.

Die Lösung für Werkstatt, Transport und Baustelle.
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INTERVIEW MIT CHRISTIAN MAAG, ABUS SCHWEIZ AG

«Maximale Digitalisierung für eine 
erfolgreiche Zukunft»

ABUS engagiert sich seit 2019 sehr ak-
tiv als Betreiberin beim Branchenportal 
nexmart. Welche Überlegungen haben 
zu diesem Schritt geführt?

Wir sind überzeugt, dass der Fachhan-
del nur mit einer maximalen Optimie-
rung und Automatisierung der Prozesse 
gegenüber anderen Vertriebskanälen im 
In- und Ausland heute und in Zukunft 
erfolgreich sein kann. Dementspre-
chend sind wir als Hersteller und Lie-
ferant für den Fachhandel verpflichtet, 
entsprechende Digitalisierungskompe-
tenzen anzubieten und kontinuierlich 
weiterzuentwickeln. 
Zudem setzt ABUS die nexmart-Lö-
sung bereits in anderen Ländern ein. 
So war klar, als wir in der Schweiz im 
Jahre 2015 mit einer eigenen Vertriebs-
gesellschaft gestartet sind, dass wir uns 
diese Lösung auch genauer anschau-
en. Zuerst wollten wir aber die genau-
en Bedürfnisse unserer bestehenden 
Vertriebspartner und des Fachhandels 
aufnehmen. So haben wir rasch erkannt, 
dass zwar ein entsprechendes Bedürfnis 
vorhanden ist, aber leider noch nicht 

alle Vertriebspartner die digitalen Vor-
aussetzungen mitbringen. 

Wo sehen Sie den Hauptnutzen für Sie 
als Hersteller und für 
Ihre Kunden?

Wir sehen einen beidseitigen Nutzen. 
So kann, sozusagen von ERP-System zu 
ERP-System eine voll digitale Abwick-
lung des Auftrag-Prozesses, über Bestel-
lung, Auftragsbestätigung, und Liefer-
schein bis hin zur Rechnung erfolgen. 
Dies eliminiert Fehlerquellen und opti-
miert die Kosten.
Zusätzliches Potenzial sehen wir zu-
künftig auch durch das Modul Retail 
Connect. Durch unsere bekannte Web-
seite generieren wir viele Klicks interes-
sierter Endkunden. Doch heute haben 
diese leider noch keine Möglichkeit mit 
zwei Klicks direkt einen Einkauf auf 
unserer Webseite via den Webshop oder 
durch Angabe des nächstgelegenen 
Händler, bei einem unserer Partner vor-
zunehmen. Dadurch zwingen wir den 
Endkunden sein Bedürfnis über eine 

Zur aktiven Portalaufschaltung der ABUS Schweiz AG aus Baar nimmt Geschäftsführer Christian 
Maag ausführlich im nachstehenden Interview Stellung. Mittelfristig wird von der Sicherheits-
spezialistin eine 100%ige E-Commerce-Quote angestrebt.

Google-Suche oder via ausländische 
Händler wie Amazon zu decken. Dies 
wollen wir verhindern und den Endkun-
den zukünftig animieren den Einkauf 
direkt über unsere Webseite bei einem 
unserer Handelspartner abzuschliessen.  
Noch einen Zusatznutzen orten wir bei 
der nexmart TradeApp. Hier sind weitere 
einfache und kostengünstige Prozess-
optimierungen wie z. B für Sortiments-
nachbestellungen möglich. Hier sehen 
wir auch grosses Potenzial für unsere 
Handelspartner in anderen Produktbe-
reichen wie der Velosicherheit. 

Versprechen Sie sich auch Zugang zu 
neuen Kunden durch Ihre Teilnahme bei 
nexmart?

Wir haben ja erst in diesem Jahr nexmart 
aufgeschaltet und erste Kunden einge-
bunden. Wir werden nun kontinuierlich 
Gespräche mit weiteren Kunden führen, 

Christian Maag, Geschäftsführer der ABUS 
Schweiz AG

Sortiment der Firma ABUS
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A. Steffen AG
ABUS Schweiz AG
Allchemet AG
ASSA ABLOY (Schweiz) AG – KESO
ASSA ABLOY (Schweiz) AG – MSL
Blaser + Trösch AG
dormakaba Schweiz AG
e + h Services AG
FEIN Suisse AG
FESTOOL Schweiz AG
H. Maeder AG
HAIX
Hultafors Group Switzerland AG
Kärcher AG
KLINGSPOR Suisse GmbH
Lamello AG
Laserliner Schweiz AG
Metabo (Schweiz) AG
PB Swiss Tools AG
Pferd-VSM (Schweiz) AG
Prematic AG
Profix AG
Puag AG
R. Peter AG
Robert Bosch AG
Robert Rieffel AG
ROTHENBERGER (Schweiz) AG
sia Abrasives Industries AG
Stanley Works (Europe) GmbH
Steinemann AG
Techtronic Industries Switzerland AG
Tegum AG
Uvex Arbeitsschutz (Schweiz) AG

Ihre Lieferanten in der Übersicht
Status Quo der E-Business-Prozesse in der Branche
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Legende   verfügbar       in Bearbeitung  

online Market Weltweite Branchenplattform für digitales Bestellwesen mit über 35 Hersteller 
und mehr als 500 Handelspartner in der Schweiz.

retail Connect Weiterleitung der Kunden von der Hersteller-Website zum gewünschten Fachhändler –  
online und offline.

data Abo Die Hersteller verteilen ihre Produktdaten im richtigen Format automatisch, individuell  
und proaktiv an ihre jeweiligen Handelspartner.
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sind aber auch offen und erfreut, wenn 
interessierte Händler selber auf uns zu-
kommen. 

Sie haben ja diverse Vertriebskanäle, 
jetzt kommen die nexmart-Nutzer dazu. 
Welche E-Commerce-Quote erwarten 
Sie insgesamt?

Unser Ziel sind 100% des Bestelleingan-
ges über e-commerce. Ein Ziel welches 
wir im Bereich der Velosicherheit bereits 
erreicht haben. Im Bereich elektronischer 
Sicherheitslösungen sind wir, mit Ausnah-
me des Projektgeschäftes, mit über 70% 
Bestellungen via e-commerce auf gutem 
Weg. Zudem bekommen wir bereits heu-
te alle Bestellungen von Baumärkten via 
e-commerce. Wir werden weiterhin inten-
siv daran arbeiten unser übergeordnetes 
Ziel zu erreichen und setzen dabei auch 
gezielt finanzielle Anreize, um weitere 
Partner und Kunden anzubinden.

Mit der elektronischen Verrechnung 
kann man den Bestellprozess digital 
perfekt abschliessen. Hat ABUS hier 
schon Erfahrungen?

Wir haben e-bill dieses Jahr eingeführt. 

Dies ermöglicht uns eine direkte Rech-
nungsstellung aus dem ERP-System ans 
E-Banking unserer Kunden. Unsere Kun-
den profitieren von einer einfachen und 
raschen Bezahlung der Rechnungen mit 
nur einem Klick und bei uns kann die De-
bitorenverarbeitung effizient und feh-
lerfrei ohne manuelles Zutun erfolgen. 
Eine wirklich gute Sache! 

Mit Blick in die Zukunft: Was wünscht 
sich die ABUS Schweiz AG von nexmart?

Wir haben da drei konkrete Wünsche an 
nexmart. Zum einen die rasche Lancie-
rung der TradeApp und deren kontinu-
ierliche Weiterentwicklung – natürlich 
mit möglichst vielen Teilnehmern. Dann 
würden wir eine Schnittstellen-Verbin-
dung mit DABAG, also eine Zusammen-
arbeit zu einer branchenübergreifenden 
Lösung sehr begrüssen. Und nicht zu-
letzt sind wir überzeugt, dass eine ste-
tige Reduktion der Grund- und Trans-
aktionsgebühren auch zu einer höheren 
Akzeptanz der nexmart-Lösung und 
damit zu einer höheren Teilnehmerzahl 
führen würde. 

Herr Maag, herzlichen Dank für das auf-
schlussreiche Gespräch. 

Seit 1924 sorgt ABUS für das gute Gefühl 
der Sicherheit. 

Die Produkte des deutschen Qualitäts-
herstellers zeichnen sich durch hohe 
Zuverlässigkeit und Langlebigkeit bei 
einfachster Bedienung aus. Um den 
wachsenden Bedürfnissen privater und 
gewerblicher Nutzer gerecht zu werden, 
bietet ABUS in den Bereichen Haussi-
cherheit, Objektsicherheit und mobile 
Sicherheit ein breites Sortiment innova-
tiver Sicherheitslösungen. 

Zur ABUS Gruppe zählen ABUS August 
Bremicker Söhne KG, ABUS Security-Cen-
ter GmbH & Co. KG, ABUS Pfaffenhain 
GmbH. 

Die unabhängige Unternehmensgruppe 
mit Sitz in Wetter/Ruhr ist weltweit tätig.



EINE MODERNE & DYNAMISCHE

AUSBILDUNG ...

 ... BIETET 
PERSPEKTIVEN

FÜR LERNENDE!

Der Online-Handel boomt wie nie – die Schweizer Wirtschaft ist 
bereit – dem Schweizer Berufsbildungssystem fehlt es aber an 
einer modernen Berufslehre!

Die Herausforderungen des modernen E-Commerce erfordern jetzt eine dynamische Berufslehre!

Die gesamtwirtschaftliche Nachfrage am Schweizer Arbeitsmarkt nach einer neuen Berufslehre 
«E-Commerce» ist heute grösser denn je. Mit den einschlägigen Verbundpartnern, Wirtschaftsver-
bänden und Ausbildungsinstitutionen werden aktuell in enger Zusammenarbeit mit dem Staats-
sekretariat für Bildung, Forschung und Innovation (SBFI) die Strukturen und Inhalte dieser modernen 
Berufslehre intensiv eruiert und abgeklärt.

Imageanzeige_1_Neue Berufsbildung E-Commerce_RZ.indd   1Imageanzeige_1_Neue Berufsbildung E-Commerce_RZ.indd   1 05.10.2020   08:23:2005.10.2020   08:23:20
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AKTIONARIAT DER NEXMART SCHWEIZ AG

Die nexMart Schweiz AG und die 
23 Aktionäre mit den Beteiligungsquoten

Das Aktionariat der nexMart Schweiz AG darf als sehr stabil bezeichnet werden, da die 23 Aktionäre 
ihr Engagement beim Schweizer Branchenportal als langfristiges Investment bezeichnen. 
Das voll liberierte Aktienkapital beträgt 3 Mio. CHF und ist in 300 Namenaktien à nominell 10 TCHF 
eingeteilt. Demzufolge widerspiegelt eine Namenaktie einen prozentualen Unternehmensanteil in 
der Höhe von 0,33%, wobei der statutenkonforme Verkauf von Aktien an andere Aktionäre oder an 
interessierte Dritte stets der Zustimmung des Verwaltungsrates der nexMart Schweiz AG bedarf. 

Die 23 Aktionäre und ihre Beteiligungsquoten widerspiegelt das nachstehende Diagramm:

AKTIONARIAT
2019/2020

Robert Bosch AG, 10%

Brütsch/Rüegger Werkzeuge AG, 1,67%

Metabo (Schweiz) AG, 3,33%

PB Swiss Tools AG, 1,67%

Puag AG, 1,67%

ROTHENBERGER (Schweiz) AG, 1,67%

SFS unimarket AG, 1,67%
ZEEV Zentraler Eisenwaren-Einkauf-Verband, 1,67%

Allchemet AG, 1,67%

Robert Rieffel AG, 3,33%

Blaser + Trösch AG, 3,33%

H. Maeder AG, 3,33%

e + h Services AG, 6,67%

FEIN Suisse AG, 6,67%

Steinemann AG, 10%

Interferex AG, 11,67%

Festool Schweiz AG, 25%

Hultafors Group Switzerland AG, 1,67%

PFERD-VSM (Schweiz) AG, 1,67%

Meyer Liestal AG, 0,33%
von Moos Sport + Hobby AG, 0,67%

Mueller AG, 0,33%
Sahli Sicherheits AG, 0,33%



Diese innovativen Handelsbetriebe haben sich schon für den modernen, 
mobilen Weg entschieden, von Sonderkonditionen profitiert und die 
TradeApp gewählt!

•	Albert Suhner AG, Altstätten
•	Allenbach AG, Adelboden
•	BTS Befestigungstechnik, Samstagern
•	Dubois Quincaillerie SA, Le Locle
•	Eigenmann AG, Dietfurt
•	Eisenhof Zürcher AG, Nesslau
•	Eisenwaren Kaufmann AG, Davos Platz
•	Gisler AG, Hochdorf
•	Josef Giger AG, Uznach
•	Keller Ruswil AG, Ruswil
•	Knechtle Eisenwaren AG, Appenzell
•	Landi Simmental-Saanenland, Gstaad
•	Marché Brügg AG, Brügg
•	meyer ag Werkzeug- und Haushaltcenter, Reiden
•	Morard succ. C. Chavaillaz & Fils Sàrl, Bulle
•	Qualitas Tschenett GmbH, Müstair
•	Quinca SA, Alle
•	Quincaillerie Cuenin SA, Tramelan
•	Quincaillerie Jaccard SA, Sainte-Croix
•	Quincaillerie Mabillard SA, Crans-Montana
•	Rüdlinger Eisenwaren + Haushalt, Wattwil
•	Schwab AG Eisenwaren, Grenchen
•	Schöni Handels AG, Spiez
•	von Moos Sport + Hobby AG, Luzern
•	Wüthrich Eisenwaren GmbH, Langnau i. Emmental
•	Zufferey Electricité SA, Vissoie



Diese innovativen Handelsbetriebe haben sich schon für den modernen, 
mobilen Weg entschieden, von Sonderkonditionen profitiert und die 
TradeApp gewählt!

einmalige Einrichtungsgebühren
2’500
2’100
1’800
1’600

1’500
1’400
1’300
1’200
1’100
1’000

900
800
700
600
500
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 Scanner-User + Mitglied Swissavant 	  Scanner-User + nicht Mitglied Swissavant 
 kein Scanner-User + Mitglied Swissavant 	  kein Scanner-User + nicht Mitglied Swissavant

Die zusätzliche jährliche Betriebsgebühr für Fachhändler beträgt mindestens 
600.00 CHF vorbehaltlich der Mitgliedschaft beim Wirtschaftsverband Swissavant 
sowie in Abhängigkeit der gewählten App-Funktionalitäten.

...wann profitieren Sie?

Gleich jetzt online zu 

Sonderkonditionen vorbestellen: 

www.nexmart.swiss/reg
istration
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PORTALBETREIBER UND PARTNER DER NEXMART SCHWEIZ AG

allchemet.ch

CHEMIE BESCHLÄGEBEFESTIGUNG WERKZEUG UND
MASCHINEN

inserat_hardware_60x30_1018.indd   1 01.10.18   07:51

www.brw.ch · info@brw.ch · Tel. +41 44 736 63 63   

Tools. Next Level.

Festool Schweiz AG 
Moosmattstrasse 24, 8953 Dietikon
Telefon 044 744 27 27
www.festool.ch

18_166088_FESTOOL_Ins_Festtagesgruesse_60x30mm.indd   1 23.10.18   13:13

PB Swiss Tools AG
3457 Wasen/Bern
www.pbswisstools.com

www.pferd-vsm.ch

ROTHENBERGER (Schweiz) AG
Herostr. 9 · 8048 Zürich
Tel.: 044/435 30 30 · Fax: 044/401 06 08
info@rothenberger-werkzeuge.ch
www.rothenberger.com

www.verom.ch

ABUS Schweiz AG

info@abus.ch • www.abus.ch

Blaser + Trösch AG
Hauptstrasse 78
4625 Oberbuchsiten
Tel. 062 393 22 88

freizeitmacher.ch

Grill / Gasapparate
Installationsmaterial

Gartenmöbel

ai15971392667_Blaser+Trösch_Logofeld.pdf   1   11.08.2020   11:47:46

H. Maeder AG
8050 Zürich
www.maeder.ch

nexMart Schweiz AG
8304 Wallisellen
www.nexmart.com

P E N S I O N S K A S S E

C A I S S E  D E  P E N S I O N
C A S S A  P E N S I O N E

www.pk-merlion.ch

Interferex AG
Neugutstrasse 12
8304 Wallisellen

Förderstiftung polaris
8304 Wallisellen
www.polaris-stiftung.ch
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sia Abrasives Schweiz · 8501 Frauenfeld
Telefon 052 724 44 44 
sia.ch@sia-abrasives.com · www.sia-abrasives.com

Ihre Lösung für perfekte 
Oberflächen

Zentraler Eisenwaren-Einkaufsverband
8042 Zürich, www.zeev.ch

•	A. Steffen AG, Spreitenbach;
•	ABUS Schweiz AG, Baar;
•	Allchemet AG, Emmenbrücke;
•	ASSA ABLOY (Schweiz) AG – Keso, Richterswil;
•	ASSA ABLOY (Schweiz) AG – MSL, Kleinlützel;
•	Blaser + Trösch AG, Oberbuchsiten;
•	dormakaba Schweiz AG, Wetzikon;
•	e + h Services AG, Däniken;
•	FEIN Suisse AG, Dietikon;
•	Festool Schweiz AG, Dietikon;
•	H. Maeder AG, Zürich;
•	Hultafors Group Switzerland AG, Neuenhof;
•	Kärcher AG, Dällikon;
•	KLINGSPOR Suisse GmbH, Bubendorf;
•	Lamello AG, Bubendorf;
•	Metabo (Schweiz) AG, Spreitenbach;

•	PFERD-VSM (Schweiz) AG, Brüttisellen;
•	Prematic AG, Affeltrangen
•	Profix AG, Lausen;
•	Puag AG, Bremgarten;
•	R. Peter AG, Bachenbülach;
•	Robert Bosch AG, Solothurn;
•	Robert Rieffel AG, Wallisellen;
•	ROTHENBERGER (Schweiz) AG, Zürich;
•	sia Abrasives Industries AG, Frauenfeld;
•	Stanley Works (Europe) GmbH, Urdorf;
•	Steinemann AG, Flawil;
•	Techtronic Industries Switzerland AG, 

Zollikofen;
•	Tegum AG, Frauenfeld;
•	UVEX Arbeitsschutz (Schweiz) AG, Basel.

DIE 30 PORTALBETREIBER DER NEXMART SCHWEIZ AG
(in alphabetischer Reihenfolge):

www.steinemann.ag

Swissavant, 8304 Wallisellen
www.swissavant.ch



Verstehen
Das erkennen Sie schnell: unser Engagement
für Sie. Willkommen zu einem Gespräch.

UBS Betreuung Unternehmenskunden
Für die Abwicklung der täglichen Finanzgeschäfte Ihres Unternehmens 
stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung und bieten Ihnen umfassenden 
und effizienten Service.
0844 853 002 (Montag – Freitag, 08.00 – 18.00 Uhr)

ubs.com/kmu

© UBS 2020. Alle Rechte vorbehalten.

37912-Ad Geschäftsbericht CC OCH_A4_2020-09-22.indd   137912-Ad Geschäftsbericht CC OCH_A4_2020-09-22.indd   1 22.09.20   11:5422.09.20   11:54
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FINANZEN

Trotz Corona-Krise Umsatzwachstum – 
erstmals Beteiligungsgewinn verbucht

Allgemeines zur Finanzlage
Die nexMart Schweiz AG erreichte trotz COVID-
19-Pandemie im abgelaufenen 16. Geschäftsjahr 
2019/2020 das vor Jahresfrist kommunizierte 
Umsatzwachstum: Ein mittleres einstelliges Um-
satzplus von 4,7% hievte den Umsatz schliesslich 
auf total 1,6 Mio. CHF. Das Umsatzplus von mehr 
als 71 TCHF ist insofern beachtlich, als dass an-
gesichts der COVID-19-Pandemie plötzlich eine 
hohe Planungsunsicherheit im angestammten 
Kundenkreis eintrat. Die unmittelbare und lei-
dige Folge davon war die sofortige Verschiebung 
von zahlreichen und zum Teil schon beauftragten 
IT-Projekten auf unbestimmte Zeit, was sich dann 
am Ende in einem um –17,5% zurückgeglittenen 
Dienstleistungsertrag bemerkbar machte. «Ver-
schoben ist aber nicht aufgehoben» und so ist 
mit dem aktuellen Kenntnisstand begründet eine 

spürbare zweistellige Umsatzerholung des Pro-
jekt- und Dienstleistungsertrages für das kom-
mende Geschäftsjahr 2020/2021 zu erwarten. 
Der realisierte Gewinnausweis 2019/2020 liegt 
unter dem Strich mit minus 45,2% oder absolut 
mit 31 TCHF markant tiefer als in der Vorjahres-
periode, was sich mit den starken Verwerfungen 
an den internationalen Finanz- und Kapital-
märkten im letzten Quartal des Geschäftsjahres 
2019/2020 erklärt. Vor dem Hintergrund des tie-
feren Gewinnausweises kann nachvollziehbarer-
weise die EAR (Ertrag-Aufwand-Relation) auf 1,02 
(VJ: 1,04) zurück. Die operative Ertragskraft konn-
te aber erneut verbessert werden: die Profitabili-
tät, ausgedrückt in der EBITDA-Marge von 9,6% 
vom erzielten Jahresumsatz (VJ: 9,0%), bestätigt 
erneut den langfristigen Trend der permanenten 
Digitalisierung in unserer Branche. 

ERTRAGSSTRUKTUR 2019/2020
Die aktuelle Ertragsstruktur kann auf drei Ertragspfeiler aufgeteilt werden: «Gebühren» (68%), «Ertrag Dienstleistun-
gen» (22%) sowie «Diverser Ertrag» (10%) trugen zum soliden Umsatzwachstum im Vergleich zum Vorjahr von 4,7% bei. 
Insbesondere die Ertragsposition «Diverser Ertrag» konnte mit einem Wachstum von 4 Prozentpunkten eine eindrück-
liche Steigerung verzeichnen. Der wichtigste Ertragspfeiler «Ertrag Gebühren» liegt mit 68% auf Vorjahresniveau und 
dokumentiert so das stetige proportionale Umsatzwachstum auf dem Branchenportal.

Die nexMart Schweiz AG hat im abgelaufenen 16. Geschäftsjahr 2019/2020 trotz der COVID-
19-Pandemie ein den Umständen entsprechend gutes Zahlenkorsett abgeliefert. Der Gesamtum-
satz stieg um 4,7% auf 1,6 Mio. CHF, wobei das Total der Transaktionsgebühren mit 1,09 Mio. CHF 
mehr als 68,0% aller Einnahmen ausmacht. Erstmals konnte auch ein Beteiligungsgewinn in der 
Höhe von rund 115 TCHF verbucht werden.

«Der aktuelle 
Cash-Bestand wider-
spiegelt rund 37,3% der 
Bilanzsumme.»

ERTRAG
2019/2020

Gebühren, 68%
Diverser Ertrag, 10%

Ertrag Dienstleistungen, 22%

«Der Dienstleistungs-
ertrag ist angesichts der 
schweren Corona-Krise 
zweistellig um über 17,5% 
auf 344 TCHF zurückge-
glitten.»
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E-BUSINESS AUF DEN 
PUNKT GEBRACHT

 

 

  

Website Aktualisierung und 
Erweiterung in Echtzeit

Rich Content an POS

Hersteller

Endkunde

Handelspartner

Mobiles Erfolgstool

B2B Portal

Vollintegratives 
und individuelles EDI

Automatische Fax und 
eMail Bestellverarbeitung

ERP Connect

catalog View

Verteilung aktuellster 
Produktdaten

data Abo

data View

Direkt per Scan bestellen 

mobile Scanner

Where-to-buy-button

retail Connect

sales App

online Market

EDI Connect

documents to EDI

Aktuelle Preise und 
Verfügbarkeiten

«Wir steigern die Gesamtperformance von Unter-
nehmen nachhaltig, indem wir Marktteilnehmer 
miteinander vernetzen.»

E-Business auf den Punkt gebracht_Titel-Imageflyer_d&f.indd   1E-Business auf den Punkt gebracht_Titel-Imageflyer_d&f.indd   1 21.09.2020   13:11:2421.09.2020   13:11:24
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AUFWANDSTRUKTUR 2019/2020
Die drei Aufwandspositionen «Gebühren» (29%), «Verwaltung und Administration» (19%) und «Personal» (22%) 
vereinen insgesamt 70% aller angefallenen Ausgaben. Im Vorjahresvergleich sind damit die drei wichtigsten Auf-
wandspositionen relativ um 3% zurückgeglitten, was sich letztlich mit den Corona-bedingten Börsenturbulenzen 
und dem Finanzaufwand in der Höhe von 7% erklären lässt. Die zwei weiteren Aufwandsposten «PR/Werbung» (7%) 
und «Diverser Aufwand» (16%) bewegen sich auf Vorjahresniveau.

Die 10-prozentige Beteiligung an der nexMart 
GmbH & Co. KG, Deutschland, welche seit Fir-
mengründung der nexMart Schweiz AG im Jah-
re 2004 mit 1,85 Mio. CHF offiziell bilanziert ist, 
lieferte erstmals eine Gewinnbeteiligung in der 
Höhe von 115 TCHF ab. 

Kapitalrendite von 6,26%
Der ausbezahlte Beteiligungsertrag von Seiten 
der nexMart GmbH & Co. KG für das abgelau-
fene Geschäftsjahr 2019 kommt damit für die 
nexMart Schweiz AG auf eine mittlere, einstel-
lige Kapitalrendite von 6,26% auf Jahresbasis zu 
stehen. 
Unter dem Strich bleibt so ein den Aktionären 
zurechenbarer Gewinn pro Anteilschein von 
102.00 CHF (VJ: 186.00 CHF). Diese klare Ergeb-
nisverschlechterung im Vergleich zum Vorjahr 
von minus 45,2% ist letztlich mit der plötzlich 
aufgetretenen COVID-19-Pandemie und den da-
mit verbundenen schweren Verwerfungen an 
den internationalen Börsen erklärt.

Revisionsstelle
Die für zwei Geschäftsjahre gewählte Revisions-
stelle CONVISA Revisions AG, 8808 Pfäffikon, hat 
den Jahresabschluss 2019/2020 per Ende Juni 
2020 nach dem Schweizer Standard zur einge-
schränkten Revision, die insbesondere keine Prü-
fung der betriebswirtschaftlichen Abläufe oder 
des unternehmerischen Kontrollsystems um-
fasst, revidiert. Der Prüfungsbericht der CONVISA 
Revisions AG, 8808 Pfäffikon, ist auf Seite 35 die-
ses Geschäftsberichtes abgedruckt.

Die Bilanz per 30. Juni 2020
Auf Vorjahresbasis ist die Bilanzsumme per 30. 
Juni 2020 um minus 0,4% auf total 3,393 Mio. CHF 
zurückgeglitten. Die strategische Beteiligungs-
position an der nexMart GmbH & Co. KG mit ins-
gesamt 1,850 Mio. CHF ist das grösste Aktiv-Asset 
und reflektiert mit 54,5% mehr als die Hälfte der 
ausgewiesenen Bilanzsumme. 
Die bilanzierte Cash-Position von 1,266 Mio. CHF 
ist zum Bilanzstichtag auf Vorjahresniveau um 
rund minus 8,2% oder um absolut 113 TCHF zu-
rückgekommen. Der nach wie vor starke Schwei-
zer Franken und der noch nicht abgeschlossene 
«Brexit» erforderten sowohl bei der gehaltenen 
Euro-Cash-Position gleich wie bei den Wertschrif-
ten wiederum eine Korrektur nach unten in der 
Höhe von netto 27 TCHF.

Stärkung der Bilanz 
Die starken Bilanzrelationen aus der Vergangen-
heit werden gemäss Antrag des Verwaltungsra-
tes erneut wie in den Vorjahren zuvor verstetigt: 
Der zu Beginn des 17. Geschäftsjahres 2020/2021 
ausgewiesene Gewinnvortrag in der Höhe von 
6’159.47 CHF lässt sich mit der beantragten Zu-
weisung an die gesetzlichen Gewinnreserven von 
30 TCHF unter gleichzeitiger Verrechnung des 
Vorjahresergebnisses in der Höhe von 5’432.93 
CHF erklären. Im Folgejahr 2020/2021 wird bei 
konstant fortgeführter Geschäftstätigkeit die be-
antragte Gewinnverwendung unter Einrechnung 
einer nachhaltigen Beteiligungsausschüttung 
vonseiten der nexMart GmbH & Co. KG, Deutsch-
land, höchstwahrscheinlich von einem Dividen-

AUFWAND
2019/2020Diverser Aufwand, 16%

PR/Werbung, 7%

Gebühren, 29%

Personal, 22%

Verw. & Admin., 19%

Finanzaufwand, 7%

«Erstmals lieferte die 
strategische Beteiligungs-
position eine Gewinnaus-
schüttung von 115 TCHF; 
was einer Kapitalrendite 
von 6,26% gleichkommt.»

«Der Verwaltungsertrag 
ist mit einem Minus von 
77,5% regelrecht einge-
brochen.»

«Die an der Bilanzsumme 
gemessene Eigenkapital-
ausstattung stieg margi-
nal um 1,2%-Punkte auf 
93,3%.» 



Ihr Partner für starke Marken

e+h  Services AG Telefon 062 288 61 11
Industriestrasse 14 Fax 062 288 61 06
4658 Däniken e-mail info@eh-services.ch www.eh-services.ch

NEUE VERTRETUNG 
ab Januar 2021 
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Prognose

SYNOPSIS DER VERLUST- UND GEWINNENTWICKLUNG 2005–2020
Der realisierte Gewinnausweis von 31 TCHF verzeichnet auf Vorjahresbasis (56 TCHF) eine klare Abnahme von 45,0%. 
Da nach der vor zwei Jahren vorgenommenen Aktienzerlegung neu 300 vollliberierte Namenaktien ausgegeben sind, 
ergibt sich ein Gewinnausweis von 102.00 CHF pro Aktie. Die Corona-Krise und der damit verbundene Nachfrageschub 
nach E-Commerce-Prozessen respektive der Wunsch nach digitaler Automatisation der Geschäftsprozesse innerhalb 
der Branche lässt eine klar höhere Gewinnprognose für das Geschäftsjahr 2020/2021 in der Höhe von 1’000.00 CHF 
pro Anteilschein zu. Die zweite Beteiligungsausschüttung von rund 130 TCHF ist bei dieser Prognose bereits inkludiert.

denantrag geprägt sein. Mit dem aktuellen Wis-
sensstand und unter Ausschluss von weiteren 
unerwarteten, globalen negativen Ereignissen 
wird vor dem Hintergrund eines leicht anwach-
senden Geschäftsvolumen ein angestrebter Ge-
winnausweis in der Höhe von 300–330 TCHF pro-
gnostiziert. Die ausgewiesene Eigenkapitalquote 
in Prozent der Bilanzsumme von 93,3% hat sich 
erfreulicherweise um 1,2% im Vergleich zum Vor-
jahr verbessert. Das solide Bilanzkorsett konnte 
also beibehalten werden und unterstreicht aktu-
ell wie in all den Jahren zuvor die hohe unterneh-
merische Flexibilität der nexMart Schweiz AG.

Erläuterungen zur Erfolgsrechnung 2019/2020
Die auf Vorjahresbasis leicht gesteigerte 
EBITDA-Marge von 9,6% (VJ: 9,0%) in Relation zum 
erzielten Jahresumsatz bestätigt das organische 
Wachstum auf dem Branchenportal. Die Quali-
tät des organischen Wachstums auf dem Portal 
nimmt unter Einbezug der aussergewöhnlichen 
Situation, welche durch die COVID-19-Pandemie 
ausgelöst wurde, sogar noch zu: Zurückgestellte 
oder unmittelbar verschobene IT-Projekte führ-
ten bei den Dienstleistungserträgen zu einem 
merklichen Rückgang von minus 17,5% oder um 
absolut minus 73 TCHF auf 344 TCHF. Der Verwal-
tungsertrag kam mit minus 77,5% sogar im ho-
hen zweistelligen Prozentbereich zurück und be-
trug im abgelaufenen Geschäftsjahr 2019/2020 
lediglich noch knapp über 18 TCHF. Diese zwei 
markanten Ertragreduktionen  konnten aber in 
der Summe durch ein organisches Wachstum auf 
dem Branchenportal «überkompensiert» wer-

den. Dank erneuter permanenter Kostenkont-
rolle konnte praktisch ein proportionaler Anstieg 
beim «Gesamt-Kostenblock» ausgewiesen und 
mit 9,6% eine fast zweistellige EBITDA-Marge 
erzielt werden. Da die EBITDA-Marge Finanzie-
rungs- sowie Steuereffekte und ausserordent-
liche Erträge (Beteiligungsgewinn) und/oder 
Aufwendungen (nicht-realisierte Kursverluste 
auf Wertschriften) ausklammert, ist sie eine 
aussagekräftige Kenngrösse für die operative 
Profitabilität eines Unternehmens. Mit der aus-
gewiesenen EBITDA-Marge von 9,6% muss die 
prozentuale Leistungssteigerung im abgelau-
fenen Geschäftsjahr 2019/2020 als «marginal» 
bezeichnet werden, doch mit einer unterneh-
merischen Langfristperspektive stimmt die dar-
gelegte Entwicklungslinie zuversichtlich und 
dank des skalierbaren Geschäftsmodells wird 
unternehmerische Profitabilität sukzessive zu-
nehmen. 

Kostendisziplin gefragt
Wichtige Basis für die positive unternehmeri-
sche Entwicklung ist und bleibt inskünftig aber 
auch die konstant gelebte Kostendisziplin. Im 
abgelaufenen Geschäftsjahr legte der gesamte 
Kostenblock, wie in all den Jahren zuvor noch, 
lediglich von 1,390 Mio. CHF um 3,95% auf 1,445 
Mio. CHF zu. Wäre beispielsweise der gesam-
te Kostenblock proportional zum Umsatz um 
4,7% oder höher angestiegen, so hätte man im 
besten Falle die EBITDA-Marge aus dem Vorjahr 
mit 9,0% halten können. Mit diesen konkreten 
Überlegungen zur weiteren, nachhaltigen Ver-

«Trotz Umsatzwachstum 
blieb der gesamte Per-
sonalaufwand mit 21,5% 
zum Gesamtumsatz im 
Vergleich zum Vorjahr 
praktisch konstant.»

«Im Vergleich zum Vor-
jahr fällt der Gewinn mit 
102.00 CHF pro Aktie um 
minus 45,2% tiefer aus. 
Der Gewinnrückgang ist 
im Kontext des starken 
Frankens  und der starken 
Verwerfungen an den 
internationalen Börsen zu 
sehen.»

«Die angekündigte 
TradeApp wird im nächs-
ten Jahr 2021 für einen 
neuen nachhaltigen 
Wachstumspfad sorgen.»



TRADEAPP 
FOR EVERYONE

Professionals and specialists go mobile under:
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besserung der EBITDA-Marge ist der Blick wei-
terhin auf eine permanente Kostendisziplin zu 
richten. Das anvisierte zweistellige Zielband bei 
der EBITDA-Marge von rund 14–18% hängt unge-
achtet der Skalierbarkeit des Geschäftsmodells 
hauptsächlich vom Digitalisierungsgrad der ge-
samten Branche ab und wird wohl erst auf mitt-
lere Frist von 5–7 Jahren erreicht werden kön-
nen. Zum Bilanzstichtag per 30. Juni 2020 hatte 
der Schweizer Franken aufgrund der sehr hohen 
globalen Unsicherheiten über den weiteren Ver-
lauf der Weltwirtschaft erneut den sogenannten 
«Mokkatassen»-Effekt zu verdauen. Hätte die 
Schweizer Notenbank (SNB) die heimische Wäh-
rung im ersten Halbjahr 2020 nicht energetisch 
mit mehreren Milliarden an der Währungsfront 
geschwächt, wären die verbuchten Währungsver-
luste auf den EUR-Positionen (Cash/Wertschriften) 
von rund 27 TCHF wohl um einen unbekannten Fak-
toren höher ausgefallen. 

TradeApp ante portas
Der Netto-Finanzaufwand betrug angesichts 
der diversen Sonderkonstellation an den inter-
nationalen Börsen und an der Währungsfront 
104 TCHF, wobei nicht-realisierte Kursverluste 

auf Wertschriften in der Höhe von 215 TCHF in-
kludiert sind. Die 10%ige Beteiligung bei der 
nexMart GmbH & Co. KG ist zum Anschaffungs-
wert von 1,850 Mio. CHF bilanziert und besitzt das 
unternehmerische Prädikat «strategischen Be-
teiligung». Erstmals seit Gründung der nexMart 
Schweiz AG konnte aus dieser Beteiligungsposi-
tion eine Gewinnausschüttung in der Höhe von 
115 TCHF verbucht werden.

Positiver Ausblick 2020/2021 
Unter der Annahme, dass auf absehbare Sicht 
global ein Impfstoff gegen das Coronavirus zur 
Verfügung stehen wird, kann für das 17. Ge-
schäftsjahr 2020/2021 von einem mittleren ein-
stelligen organischen Wachstum auf dem Bran-
chenportal ausgegangen werden. Die im ersten 
Halbjahr 2021 verfügbare nexmart-TradeApp, 
als technische und benutzerfreundliche Nach-
folgelösung für die aktuell im Einsatz stehenden 
MDE-Geräte, wird zudem ein weiterer gewichti-
ger Treiber des Umsatzes im nächsten Jahr 2021 
sein, haben sich doch bereits über zehn Lieferan-
ten und mehr als 20 Handelsunternehmen ver-
bindlich für diese zukunftsfähige TradeApp ent-
schieden. 

«Der Ausblick auf das 17. 
Geschäftsjahr 2020/2021 
ist erfolgsversprechend. 
Voraussetzung ist aber, 
dass international ein 
wirksamer Corona-Impf-
stoff verfügbar sein wird.»

«Das Gewinnbudget 
2020/2021 wird mit einer 
Spanne von 300–330 TCHF 
angegeben. Dies entsprä-
che einem Gewinnanstieg 
um den Faktor 10 auf ins-
gesamt über 1’000.00 CHF 
pro Aktie.»

retail Connect
Der Umsatzturbo für Sie und Ihre Kunden

 Interessenten auf der Lieferanten-Website
 direkt zum Kauf animieren

 Direkte Verlinkung der Lieferanten-Website 
 mit Online-Shops und Filialen des Fachhandels

 Hohe Conversion Rates: effektive Wandlung 
 von Interessenten in Käufer

 Kundenzuführung für Online- und Stationärkäufe 
 (Click & Collect) für den Fachhandel

 Hohe stationäre Verfügbarkeit beim Fachhandel 
 kann noch effektiver als Wettbewerbsvorteil  
 genutzt werden

 Signifikante Steigerung der Umsätze  
 von Lieferant und Fachhandel

Der schnellste Weg
zu retail Connect.

Handwerker/Endkunde
informiert sich auf 
Lieferantenwebsite

Händlerfilialen 
stationär (offline)

Endkunden-Portale

Händlershops 
online
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NEXMART SCHWEIZ AG, WALLISELLEN

Synopsis der letzten 
vier Geschäftsjahre 2016–2020

Die nexMart Schweiz AG verzeichnet 
für das 16. Geschäftsjahr 2019/2020 ein 
mittleres einstelliges Umsatzwachstum, 
wobei der Gewinn Corona-bedingt um 
45,0% zurückgeglitten ist. So stieg der 
Gesamtumsatz aufgrund von neuen 
Portalbetreibern und einer soliden Nach-
frage nach E-Business-Dienstleistungen 
um 4,7% auf 1,600 Mio. CHF (VJ: 1,528 
Mio. CHF) an. Die erneut gestiegene Ak-
zeptanz auf Seiten der Marktteilnehmer 
manifestierte sich trotz Corona-Krise im 
Dienstleistungsertrag, der angesichts 
von aufgeschobenen E-Commerce-Busi-
ness-Projekten immerhin 344 TCHF er-
reichte. Der Rückgang im Vergleich zum 
Vorjahr beim Dienstleistungsertrag be-
trägt damit –17,5%. Als Folge der guten 
Nachfrage nach E-Business-Prozessen 
und der eingeführten Flatrate verzeich-
net auch der «reine» Portalhandelsertrag 
(Grund- und Transaktionsgebühren) ein 
mittleres einstelliges Wachstum von 
5,8% auf rund 1,089 Mio. CHF. Der Vorjah-

resgewinn vor Amortisation (EBITDA) von 
138 TCHF konnte dank des Umsatzan-
stiegs in der Folge mit 154 TCHF um 11,8% 
verbessert werden. Da keine Abschrei-
bungen im abgelaufenen Geschäftsjahr 
zu tätigen waren, beträgt der Betriebsge-
winn (EBIT) ebenfalls 154 TCHF und steigt 
leicht auf aktuell 9,6% (VJ: 9,0%) vom Ge-
samtumsatz an. 

Corona-Krise hinterlässt Spuren
Der Finanzerfolg, als Saldo von Finanz-
ertrag und -aufwand sowie Beteiligungs-
ertrag und Währungserfolg verstanden, 
verschlechtert sich auf Vorjahresbasis vor 
dem Hintergrund der starken Verwerfun-
gen an den internationalen Kapitalmärk-
ten in der Corona-Krise um –55,1% und 
kommt auf –104 TCHF (VJ: –67 TCHF) zu 
liegen. Die Berücksichtigung des negati-
ven Finanzerfolges schlägt sich auch im 
erzielten Jahresergebnis nieder: Nach 
Nebenerfolgen und Steuern sinkt das 
Jahresergebnis um –45,2% auf 30’726.54 

CHF (VJ: 55’849.93 CHF). Bei insgesamt 
300 Namenaktien – nach der Aktienzer-
legung von 1 (alt) zu 5 (neu) im Herbst 
2018 – ergibt dies unter Berücksichtigung 
der approximativen Steuerlast von über 
19 TCHF ein Jahresergebnis von 102.00 
CHF pro Anteilsschein. Das Eigenkapi-
tal in Prozent der Bilanzsumme beträgt 
neu 93,3% (VJ: 92,1%). Der budgetierte 
Umsatz im 17. Geschäftsjahr 2020/2021 
wird auf 1,715 Mio. CHF anwachsen, da 
vier neue Portalbetreiber für weiteres 
Umsatzwachstum sorgen werden. Das 
Ergebnis 2020/2021 soll auf EBITDA-Stufe 
aufgrund einer verstärkten Corona-be-
dingten Nachfrage nach Dienstleistun-
gen auf rund 240–260 TCHF zu liegen 
kommen, sodass gemessen am Gesamt-
umsatz unter Einrechnung der zwei Er-
tragskomponenten «Beteiligungsertrag» 
(130 TCHF) und «Finanzertrag» (25 TCHF) 
eine 17,5%ige Gewinnmarge oder ein Jah-
resergebnis von rund 300 TCHF angepeilt 
wird. 

2016/2017
CHF

2017/2018
CHF

2018/2019
CHF

2019/2020
CHF

Umsatz 1’406’005.11 1’309’327.91 1’528’372.17 1’599’634.37

Veränderung gegenüber Vorjahr in % 1,7% –6,9% 16,7% 4,7%

EBITDA 6’229.89 –23’551.22 138’119.02 154’408.35

in % des Umsatzes 0,4% –1,8% 9,0% 9,7%

EBIT 6’229.89 –23’551.22 138’119.02 154’408.35

in % des Umsatzes 0,4% –1,8% 9,0% 9,7%

EBT 264’249.53 73’222.03 70’786.53 49’956.49

in % des Umsatzes 18,8% 5,6% 4,6% 3,1%

Gewinn 235’498.13 53’383.48 55’849.93 30’726.54

Veränderung gegenüber Vorjahr in % –1,5% –77,3% 4,6% –45,0%

Bilanzsumme 3’351’806.28 3’305’617.31 3’405’887.65 3’393’187.54

Anlagevermögen 1’850’000.00 1’850’000.00 1’850’000.00 1’850’000.00

Liquidität 1’254’928.43 1’211’282.66 1’378’412.85 1’265’804.84

Eigenkapital 3’026’199.52 3’079’583.00 3’135’432.93 3’166’159.47

EK in % der Bilanzsumme 90,3% 93,2% 92,1% 93,3%

Legende:
EBITDA: Gewinn vor Zinsen, Steuern, Abschreibungen (auf Sachanlagen) und Abschreibungen (auf immaterielle Vermögensgegenstände). Englisch: earnings before 
interest, taxes, depreciation and amortization. EBIT: Gewinn vor Zinsen und Steuern, der auch als operatives Ergebnis bezeichnet wird. Englisch: earnings before interest 
and taxes. EBT: Gewinn vor Steuern. Englisch: earnings before taxes. 
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nexMart Schweiz AG: 
Übersicht zum Geschäftsjahr 2019/2020

«Die Cash-Position hat 
sich per Ende Juni 2020 
um 8,2% auf 1,266 Mio. 
CHF reduziert, und kann 
aber weiterhin aus unter-
nehmerischer Sicht als 
komfortabel bezeichnet 
werden.»

Facts and Figures 2020
Der Bruttoumsatz 2020 konnte trotz der COVID-
19-Pandemie einstellig um 4,7% oder um 71 TCHF 
auf total 1,6 Mio. CHF gesteigert werden. Die vor 
Jahresfrist für den Umsatz abgegebene Wachs-
tumsprognose von rund 4% konnte dank neuer 
Portalbetreiber und ansteigender Akzeptanz der 
digitalen Prozesse erfüllt werden. Ein zurückge-
glittener Dienstleistungsertrag (–17,5%) und ein 
markant tieferer Verwaltungsertrag (–77,5%) so-
wie drittens ein einstelliger Anstieg bei den Trans-
aktionsgebühren von 5,8% auf 1,089  Mio. CHF 
mit überkompensatorischer Wirkung bilden in 
der Summe die Basis für das gestiegene Umsatz-
resultat. Das Jahresergebnis nach Steuern in der 
Höhe von 31 TCHF liegt mit minus 45,2% klar unter 
dem Vorjahresergebnis. Das dennoch unter dem 
Strich positive Zahlenkorsett kommt auch in der 
im Vergleich zum Vorjahr unveränderten EAR (Er-
trag-Aufwand-Relation) von 1,02 zum Ausdruck. 
Das Jahresergebnis bedeutet umgerechnet für 
den Aktionär ein Ergebnis pro Aktie in Höhe von 
102.00 CHF (VJ: 186.00 CHF).

Regelmässige nexmart-Besteller: 
	 Über 680 Unternehmungen 
398 Schnittstellen, inkl. 143 MDE-Geräte
33 Portalteilnehmer
Stark steigende Nachfrage nach Rücknachrichten: 18 

Lieferanten «produzieren»/12 Händler «empfangen»
Wachstumsrate bei den Positionen von 5% und ein 

Brutto-Portalhandelsumsatz von bis zu 155 Mio. CHF

2004/2005
1. GJ

2008/2009
5. GJ

2016/2017
13. GJ

2018/2019
15. GJ

Prognose
2019/2020

16. GJ
2019/2020

16. GJ

Prognose
2020/2021

17. GJ

Umsatz in Mio. CHF 3,52 62 137 148 155 160 167

Umsatzwachstum 
im Vergleich zum Vorjahr 586% 130% 103% 103% 105% 103% 104%

angebundene 
Fachhändler 18 76 385 390 395 398 410

Bilanzsumme in Mio. CHF 2,152 3,10 3,35 3,40 3,60 3,40 3,65

Ertrag-Aufwand-
Verhältnis 0,744 1,02 1,20 1,04 1,25 1,02 1,21

Absoluter Verlust/Gewinn 
in TCHF

–138 +34 +235 +56 +325 +31 +300

Verlust/Gewinn pro Aktie 
in CHF –688.00 +115.00 +785.00 +186.00 +1’083.00 +102.00 +1’000.00

Kumulierter Brutto-Portalhandelsumsatz seit Start 
2004–2020: 1,530 Mrd. CHF

Aktuelle Cash-Position beläuft sich auf 1,266 Mio. CHF
Reingewinn von total 31 TCHF (p/Aktie: 102.00 CHF)
Weiteres Wachstum im Geschäftsjahr 2020/2021 von 

4% angepeilt
Prognose «Jahresüberschuss 2020/2021» von 300 

TCHF oder p/Aktie 1’000.00 CHF budgetiert.

Weiteres Wachstum erwartet
Aktive und neue Portalteilnehmer sowie die Er-
schliessung neuer Handelssegmente werden im 
nächsten Geschäftsjahr das Umsatzwachstum 
weiterhin positiv unterstützen. Auf hohem Brutto-
umsatz-Niveau wird auf dem Branchenportal ein 
Jahresumsatz von 167 Mio. CHF erwartet. Dies be-
deutet im Minimum ein Wachstum von rund 4%. 
Die Wachstums- und Gewinnaussichten bleiben 
also intakt und für die Aktionäre wird der budge-
tierte Gewinnausweis 2020/2021 auch vor dem 
Hintergrund einer weiteren Beteiligungsausschüt-
tung (Ausschüttung 2020: 130 TCHF) vonseiten der 
nexMart GmbH & Co. KG auf rund 1’000.00 CHF pro 
Aktie zu stehen kommen. Das transparente Gebüh-
renmodell mit dem modernen Serviceansatz gleich 
wie die erhöhte Nachfrage nach Dienstleistungen 
vor dem Hintergrund der Corona-Krise werden zu-
sätzlich einen nachhaltigen Beitrag zur positiven 
Entwicklung liefern, da das Branchenportal für die 
ganze Schweizer Handelslandschaft branchenspe-
zifische Dienstleistungs- und Serviceangebote für 
alle Marktteilnehmer anbietet.  

«Die 10%ige Beteiligung 
bei der nexMart GmbH & 
Co. KG ist per Ende Juni 
2020 mit 1,850 Mio. CHF 
bilanziert, d. h. dieser 
Bilanzwert reflektiert 
gleichzeitig die ursprüng-
liche Investitionssumme. 
Eine weitere bilanzielle 
Zuschreibung oder Auf-
wertung dieser Beteili-
gungsposition ist damit 
ausgeschlossen.»
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Bilanz per 30. Juni 2020

30.06.2020
CHF

30.06.2019
CHF

Δ%
+/– VJ

AKTIVEN

Flüssige Mittel 670’532.89 695’542.19

Wertschriften 595’271.95 682’870.66

Flüssige Mittel und kurzfristige Aktiven 1’265’804.84 1’378’412.85 –8,2

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen Dritter 204’882.70 61’249.55

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen Nahestehende 0.00 57’902.00

Wertberichtigung Forderung (Delkredere) –20’000.00 –20’000.00

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 184’882.70 99’151.55 86,5

Aktive Rechnungsabgrenzungen 92’500.00 78’323.25

Aktive Rechnungsabgrenzungen 92’500.00 78’323.25 18,1

Umlaufvermögen 1’543’187.54 1’555’887.65 –0,8

Beteiligungen 1’850’000.00 1’850’000.00

Beteiligungen 1’850’000.00 1’850’000.00 0,0

Anlagevermögen 1’850’000.00 1’850’000.00 0,0

TOTAL AKTIVEN 3’393’187.54 3’405’887.65 –0,4

PASSIVEN

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen Dritter 880.12 2’989.95

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen Nahestehende 40’078.35 143’624.40

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 40’958.47 146’614.35 –72,1

Schuld MwSt. 35’602.60 26’653.40

Übrige kurzfristige Verbindlichkeiten 35’602.60 26’653.40 33,6

Passive Rechnungsabgrenzungen 150’467.00 97’186.97

Passive Rechnungsabgrenzungen 150’467.00 97’186.97 54,8

Kurzfristiges Fremdkapital 227’028.07 270’454.72 –16,1

Aktienkapital 3’000’000.00 3’000’000.00 0,0

Gesetzliche Gewinnreserve 130’000.00 75’000.00 73,3

Vortrag vom Vorjahr 5’432.93 4’583.00

Jahresergebnis 30’726.54 55’849.93

Bilanzgewinn 36’159.47 60’432.93 –40,2

Eigenkapital 3’166’159.47 3’135’432.93 1,0

TOTAL PASSIVEN 3’393’187.54 3’405’887.65 –0,4
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Erfolgsrechnung 2019/2020

2019/2020
CHF %

2018/2019
CHF %

Bruttoerlöse aus Lieferungen und Leistungen 1’599’634.37 1’528’372.17

Nettoerlöse aus Lieferungen und Leistungen 1’599’634.37 100,0 1’528’372.17 100,0

Aufwand für Waren, Material und Drittleistungen –715’345.10 –44,7 –676’783.57 –44,3

Bruttogewinn I 884’289.27 55,3 851’588.60 55,7

Personalaufwand –342’911.72 –21,5 –323’201.28 – 21,1

Bruttogewinn II 541’377.55 33,8 528’387.32 34,6

Verwaltungsaufwand –282’040.55 –17,6 –283’893.30 –18,6

Werbeaufwand –104’928.65 –6,6 –106’375.00 –7,0

Betriebsergebnis (EBITDA/EBIT) 154’408.35 9,6 138’119.02 9,0

Beteiligungsertrag 115’808.10 7,2 0.00 0,0

Finanzertrag 66’472.45 4,2 82’026.19 5,4

Finanzaufwand –286’732.41 –17,9 –149’358.68 –9,8

Betriebsergebnis vor Nebenerfolgen und Steuern 49’956.49 3,1 70’786.53 4,6

Ausserordentlicher/periodenfremder Ertrag 0.00 0,0 0.00 0,0

Ausserordentlicher/periodenfremder Aufwand 0.00 0,0 0.00 0,0

Jahresergebnis vor Steuern (EBT) 49’956.49 3,1 70’786.53 4,6

Steuern –19’229.95 –1,2 –14’936.60 –1,0

JAHRESERGEBNIS 30’726.54 1,9 55’849.93 3,6

ERGEBNIS PRO AKTIE 102.00 –45,2 186.00 4,5

GEWINNVERWENDUNG 2019/2020 30.06.2020
CHF

30.06.2019
CHF

Zur Verfügung stehender Bilanzgewinn Vorschlag des VR Beschluss der GV

Gewinnvortrag vom Vorjahr 5’432.93 4’583.00

Jahresgewinn 30’726.54 55’849.93

BILANZGEWINN ZUR VERFÜGUNG DER GV 36’159.47 60’432.93

Vorgesehene Gewinnverwendung

Zuweisung an die gesetzliche Gewinnreserve 30’000.00 55’000.00

Vortrag auf neue Rechnung 6’159.47 5’432.93
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Anhang zur Jahresrechnung 2019/2020

Firma oder Name sowie Rechtsform und Sitz des Unternehmens

Unter der Unternehmung nexMart Schweiz AG besteht eine Aktiengesellschaft mit Sitz in Wallisellen, welche den Betrieb eines 
Internet-Branchenportals für in der Schweiz erhältliche Markenartikel aller Art, insbesondere Eisenwaren, Werkzeuge, Gartenarti-
kel, Haushaltartikel, Beschläge, Sicherheitstechnik und Ausrüstung sowie Zubehörartikel betreibt.

Angabe über die in der Jahresrechnung angewandten Grundsätze

Die vorliegende Jahresrechnung wurde gemäss den Vorschriften des Schweizer Gesetzes, insbesondere der Artikel über die 
kaufmännische Buchführung und Rechnungslegung des Obligationenrechts (Art. 957 bis 962) erstellt. Die Rechnungslegung 
erfordert vom Verwaltungsrat Schätzungen und Beurteilungen, welche die Höhe der ausgewiesenen Vermögenswerte und 
Verbindlichkeiten sowie Eventualverbindlichkeiten im Zeitpunkt der Bilanzierung beeinflussen könnten. Der Verwaltungsrat 
entscheidet dabei jeweils im eigenen Ermessen über die Ausnutzung der bestehenden gesetzlichen Bewertungs- und Bilanzie-
rungsspielräume. Zum Wohle der Gesellschaft können dabei im Rahmen des Vorsichtsprinzips Abschreibungen, Wertberichti-
gungen und Rückstellungen über das betriebswirtschaftlich benötigte Ausmass hinaus gebildet werden.

Die kurzfristig gehaltenen Wertschriften sind zum Börsenkurs am Bilanzstichtag bewertet. Auf die Bildung einer 
Schwankungsreserve wird verzichtet.

Angaben zur Bilanz und Erfolgsrechnung	 30.06.2020	 30.06.2019

Der Finanzertrag enthält die Wertschriftenerträge von 39’404.89 CHF (VJ: 40’456.80 CHF) sowie die realisierten Kursgewinne auf 
Wertschriften von 27’067.56 CHF (VJ: 19’573.14 CHF). Der Finanzaufwand enthält die realisierten Kursverluste auf Wertschriften von 
41’723.83 CHF (VJ: 42’616.92 CHF) und die nicht-realisierten Kursverluste auf Wertschriften von 215’019.10 CHF (VJ: 105’606.72 CHF) 
sowie den Kursverlust auf flüssigen Mitteln von 27’024.04 CHF (VJ: Kursgewinn von 5’521.30 CHF).

Erklärung über die Anzahl der Vollzeitstellen im Jahresdurchschnitt

Die nexMart Schweiz AG hatte weniger als 10 Vollzeitstellen im Berichtsjahr und im Vorjahr.

Direkte wesentliche Beteiligungen der nexMart Schweiz AG	 30.06.2020	 30.06.2019

nexMart GmbH & Co. KG, Stuttgart, Deutschland
Gesellschaftskapital (stimmberechtigt)	 1’250’000.00 EUR	 1’250’000.00 EUR
Kapital- und Stimmanteil von total 10%	 125’000.00 EUR	 125’000.00 EUR
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REVISION

Bericht der Revisionsstelle 
CONVISA Revisions AG

Als Revisionsstelle haben wir die 
Jahresrechnung (Bilanz, Erfolgsrech-
nung und Anhang) der nexMart Schweiz 
AG für das am 30. Juni 2020 abgeschlos-
sene Geschäftsjahr geprüft.
Für die Jahresrechnung ist der Ver-
waltungsrat verantwortlich, während 
unsere Aufgabe darin besteht, die 
Jahresrechnung zu prüfen. Wir bestäti-
gen, dass wir die gesetzlichen Anforde-
rungen hinsichtlich Zulassung und Un-
abhängigkeit erfüllen.

Unsere Revision erfolgte nach dem 
Schweizer Standard zur eingeschränk-
ten Revision. Danach ist diese Revi-
sion so zu planen und durchzuführen, 
dass wesentliche Fehlaussagen in der 
Jahresrechnung erkannt werden. Eine 
eingeschränkte Revision umfasst haupt-
sächlich Befragungen und analytische 
Prüfungshandlungen sowie den Um-
ständen angemessene Detailprüfungen 
der beim geprüften Unternehmen vor-
handenen Unterlagen. Dagegen sind 

Prüfungen der betrieblichen Abläufe 
und des internen Kontrollsystems so-
wie Befragungen und weitere Prüfungs-
handlungen zur Aufdeckung deliktischer 
Handlungen oder anderer Gesetzesver-
stösse nicht Bestandteil dieser Revision.
Bei unserer Revision sind wir nicht 
auf Sachverhalte gestossen, aus de-
nen wir schliessen müssten, dass die 
Jahresrechnung sowie der Antrag über 
die Verwendung des Bilanzgewinns 
nicht Gesetz und Statuten entsprechen.

Pfäffikon, 15. Juli 2020, CONVISA Revisions AG

Markus Schuler	 Ralph Gwerder
Zugelassener Revisionsexperte, leitender Revisor	 Zugelassener Revisionsexperte
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Werden Sie Teil der  
«Hardware digital»!

10. bis 24. Januar 2021 
www.hardware-luzern.ch

Am Puls der Branche 
Dank einer zielgruppengenauen Anspra-
che können Sie direkt mit Fachpersonen 
aus der Branche kommunizieren. 
 
Mehr Reichweite 
Mit Ihrer Online-Präsenz gewinnen  
Ihre Beiträge an Reichweite und Sie  
erreichen mehr potenzielle Kunden. 
 
Ganzheitliches Online-
Marketing 
Abgestimmt auf verschiedene Kanäle  
profitieren Sie von einem ganzheitlichen 
und messbaren Marketing. 
 
Wenig Aufwand 
Wir unterstützen und begleiten Sie 
beim Aufbereiten Ihrer Beiträge. 

Alle Informationen und  

Anmeldung unter:  

www.hardware-luzern.ch

HW_21_perspective_210x297_HW_digital.qxp_Layout 1  09.09.20  14:08  Seite 1
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FACTS & FIGURES 

Aktionariat, Kapitalstruktur und Beteiligung

Das Aktionariat
Die per Ende Juni 2020 im 
Aktienbuch der nexMart 
Schweiz AG eingetrage-
nen 23 Aktionäre sind wie 
nachstehend am nomi-
nellen Aktienkapital von 3 
Mio. CHF, welches in 300 
Namenaktien à 10 TCHF 
unterteilt ist, beteiligt:
	

Anzahl  Anteil
Allchemet AG 	 5� 1,67%
Blaser + Trösch AG 	 10� 3,33%
Brütsch/Rüegger 
Werkzeuge AG	 5� 1,67%
e + h Services AG	 20� 6,67%
FEIN Suisse AG 	 20� 6,67%
Festool Schweiz AG	 75� 25%
H. Maeder AG	 10� 3,33%
Hultafors Group 
Switzerland AG	 5� 1,67%
Interferex AG 	 35� 11,67%
Metabo 
(Schweiz) AG	 10� 3,33%
Meyer Liestal AG	 1� 0,33%
Mueller AG 	 1� 0,33%
PB Swiss Tools AG	 5� 1,67%
PFERD-VSM 
(Schweiz) AG	 5� 1,67%
Puag AG	 5� 1,67%
Robert Bosch AG 	 30� 10%
Robert Rieffel AG	 10� 3,33%
ROTHENBERGER 
(Schweiz) AG 	 5� 1,67%
Sahli Sicherheits AG 	 1� 0,33%
SFS unimarket AG 	 5� 1,67%
Steinemann AG 	 30� 10%
von Moos Sport + 
Hobby AG	 2� 0,67%
ZEEV Zentraler Eisenwaren-
Einkauf-Verband	 5� 1,67%

Gesamt	 300� 100%

Kapitalstruktur
Die nexMart Schweiz AG besitzt ein Aktienkapital 
von 3 Mio. CHF, welches in 300 Namenaktien zu 
nominell 10 TCHF unterteilt ist. Das Aktienkapi-
tal ist voll liberiert und jede Namenaktie besitzt 
eine Stimme, wobei an der Generalversammlung 
gemäss Statuten nur die Aktionäre die vom Ak-
tienbesitz ableitbaren Rechte wie Stimmrecht 
ausüben können, welche auch im Aktienbuch 
eingetragen sind.

Die Mitglieder des Verwaltungsrates
Der amtierende, 5-köpfige Verwaltungs-
rat der nexMart Schweiz AG ist für die zwei  
Geschäftsperioden 2019/2020 sowie 2020/2021 
von der Generalversammlung gewählt. Der Ver-
waltungsrat setzt sich wie auf der Seite 38 darge-
stellt zusammen. Im 16. Geschäftsjahr 2019/2020 
der nexMart Schweiz AG ist der Verwaltungsrat 
in regelmässigen Abständen insgesamt fünf Mal 
zusammengetreten.

Beteiligung an der nexMart GmbH & Co. KG
Die nexMart Schweiz AG hat sich kurz nach der 
Gründung direkt mit 5% an der nexMart GmbH 
& Co. KG, 70563 Stuttgart (Deutschland), betei-
ligt (Firmengründung mit beabsichtigter Sach-
übernahme) und diese Beteiligung bereits nach 
zwölf Monaten auf eine 10%ige Beteiligungs-
quote aufgestockt bzw. verdoppelt. Die Finan-
zierung der Beteiligungsaufstockung erfolgte via 
Kapitalerhöhung bei der nexMart Schweiz AG 
von 1 Mio. CHF auf 2 Mio. CHF (Kapitalerhöhung 
mit beabsichtigter Sachübernahme). Der strate-
gische Zweck dieser 10%igen Beteiligung an der 
nexMart GmbH & Co. KG ist in dreierlei Hinsicht 
zu umschreiben: 

Die strategische (Finanz-)Beteiligung an der 
nexMart GmbH & Co. KG ist mit Blick auf den 
Betrieb des (B2B-Branchen-)Portals als unterneh-
merischer Interessensverbund zu interpretieren 
und ermöglicht in der Folge die gezielte Mitspra-
che und das permanente Einbringen der schwei-
zerischen Interessen und Belange. Drittens pro-
fitiert die nexMart Schweiz AG und damit ihre 
Aktionäre langfristig von der positiven Gesamt-
entwicklung auf europäischem Niveau mit den 
fast grenzenlosen Wachstumsaussichten im E-
Business-Bereich.

Beteiligungsstatus im Jahre 2019/2020
an der nexMart GmbH & Co. KG, 70563 Stuttgart, 
Deutschland
Zweck: Betrieb eines Internet-Branchenportals
Gesellschaftskapital 1’250 TEUR
Beteiligungsquote der nexMart Schweiz AG als 
Kommanditistin 10%

Übrige Angaben
Der bilanzielle Wert der Beteiligung entspricht 
mit den ausgewiesenen 1,850 Mio. CHF dem 
Anfangsinvest aus dem Jahre 2004/2006. Damit 
sind weitere Zuschreibungen auf dieser Beteili-
gungsposition inskünftig ausgeschlossen. 

Kontaktadresse
nexMart Schweiz AG
Herr Christoph Rotermund
Delegierter des Verwaltungsrates
Neugutstrasse 12
Postfach
8304 Wallisellen
T +41 44 878 70 50
info@nexmart.swiss
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DER VERWALTUNGSRAT

Der Verwaltungsrat der 
nexMart Schweiz AG

Die ordentliche Amtsperiode ist für die Mitglie-
der des Verwaltungsrates auf zwei Jahre fest-
gesetzt, und eine Wiederwahl ist möglich. Der 
Präsident wird von der Generalversammlung 
gewählt, ansonsten konstituiert sich der Verwal-
tungsrat selbst. An der Verwaltungsratssitzung 
vom 19. August 2004 hat der Verwaltungsrat 
gestützt auf Artikel 716b OR und Artikel 12 der  
nexmart-Statuten ein verbindliches Organisa-
tionsreglement erlassen, wonach das Kollektiv-
organ während eines Geschäftsjahres mindestens 
einmal pro Quartal oder so oft wie es die laufen-
den Geschäfte erfordern, zusammenkommt.

COVID-19-Pandemie
Der Bundesrat hat am 16. März 2020 die Verord-
nung 2 über Massnahmen zur Bekämpfung des 
Corona-Virus (COVID-19) in Kraft gesetzt. Vor dem 
Hintergrund der aktuellen COVID-19-Pandemie 
hat der Verwaltungsrat der nexMart Schweiz AG 
per Ende Juni 2020 gestützt auf Artikel 6a Abs. 1 
lit. b der bundesrätlichen Verordnung 2 einstim-
mig entschieden, die 16. ordentliche Generalver-
sammlung 2020 vom Freitag, den 30. Oktober 
2020 digital und ohne physische Präsenz der Ak-
tionäre durchzuführen. 
Damit sich alle Aktionärinnen und Aktionäre 
trotzdem aus erster Hand informieren können, 
hat der Verwaltungsrat nach Publikation des nex-

Der Verwaltungsrat der nexMart Schweiz AG ist das oberste geschäftsführende Organ der Gesell-
schaft und beschliesst demzufolge die grundlegenden, für die Positionierung der Gesellschaft mass-
gebenden Strategieentscheide. Das Verwaltungsratsgremium besteht aus drei bis maximal sechs 
Mitgliedern. Die fünf Mitglieder im Verwaltungsrat sind bis zur Amtsperiode 2020/2021 gewählt. 

Der Verwaltungsrat der 
nexMart Schweiz AG (von 
links):

Adrian Maeder, 
Mitglied des VR, Unter-
nehmer, H. Maeder AG, 
Zürich; 
Christof Haefeli, 
Vizepräsident des VR, 
Geschäftsführer der 
Blaser + Trösch AG, 
Oberbuchsiten; 
Christoph Rotermund, 
Delegierter des VR, Ge-
schäftsführer Swissavant, 
Wallisellen; 
Stephan Büsser, 
Präsident des VR, 
Geschäftsführer der 
Festool Schweiz AG, 
Dietikon; 
Urs Röthlisberger, 
Mitglied des VR, 
Geschäftsführer der 
Metabo (Schweiz) AG, 
Spreitenbach.

mart-Geschäftsberichtes 2019/2020 die Möglich-
keit einer «Informationsperiode» geschaffen. 
Somit besitzen alle Aktionäre im Vorfeld der  
16. ordentlichen Generalversammlung 2020 
die Möglichkeit, schriftliche Anträge, indi-
viduelle Fragen oder spezifische Anregun-
gen vom 1. Oktober 2020, 08:00 Uhr, bis und 
mit 16. Oktober 2020, 18:00 Uhr, per E-Mail 
an den Delegierten der nexmart Schweiz 
AG, Christoph Rotermund, E-Mail-Anschrift:  
christoph.rotermund@nexmart.swiss einzurei-
chen.

Digitale Abstimmung
Die 16. ordentliche Generalversammlung 2020 der 
nexMart Schweiz AG wird vor dem Hintergrund 
der aktuellen COVID-19-Pandemie zudem auf das 
gesetzliche wie statutarische Minimum reduziert. 
Die Aktionäre können dabei ihre gesetzes- und 
statutenkonformen Rechte ausschliesslich durch 
eine digitale Stimmabgabe ausüben. Für die digi-
tale Abstimmung im vom Verwaltungsrat festge-
legten Zeitraum vom 12. Oktober 2020, 08:00 Uhr, 
bis 23. Oktober 2020, 18:00 Uhr, erhalten die nex-
mart-Aktionäre zum gegebenen Zeitpunkt einen 
speziellen Link per Push-Mail zugestellt. 
Die digitale Abstimmung zu den Anträgen des 
Verwaltungsrates erfolgt dann einfach und be-
quem über den speziell eingerichteten Weblink 
www.nexmart.swiss/gv2020/abstimmung.



Jede Kante.  
Einfach schleifen. 

Kantenschleifer ES-ETSC 125
Jede Kante ist anders. Mal ist sie gesägt oder gefräst, 

mal roh oder lackiert. Und Sie wollen jede davon zur 

Perfektion bringen. Mit der innovativen Lösung von 

Festool, dem Kantenschleifer, gelingt Ihnen das 

schnell und einfach – ab der ersten Anwendung.

Mehr Infos unter www.festool.ch

Werkzeuge für höchste Ansprüche
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